
Naturstein: Kaum ist Ihre Filiale

in Walldorf eröffnet, starten Sie

bereits eine neue Baumaßnahme

in Holzwickede. Die ganze

Branche fragt sich, wie schaffen

Sie das?

Gerhard Rossittis: Einfach ausge-
drückt, durch harte und konsequente
Arbeit. Über 50 Jahre habe ich persön-
lich Jahr für Jahr in das Unternehmen

investiert. Das macht unsere heutige 
finanzielle Stärke und Unabhängigkeit
aus. Die letzte Hallenerweiterung für
Rohplatten ist über zehn Jahre her.
Damals hatte ich schon in einer an-
deren Dimension gedacht und der Er-
folg gab uns Recht. Mitarbeiter und
Kunden profitieren von unserer
langfristigen Planung. Wir versuchen,
möglichst wenig dem Zufall zu über-
lassen, auch wenn sich die Märkte

ständig verändern. Mit der Hallen er-
wei terung wollen wir unserem Grund -
prinzip treu bleiben, Material in Perfek-
tion zu präsentieren, damit der Betra-
chter sich schnell und sicher von den
Farbnuancen überzeugen kann. Unsere
Hallen waren und werden immer unser
Showroom sein. Auch die neue Halle
wird wieder beheizt, um auch bei
schlechter Witterung optimale Bedin-
gungen für Kunden und Mitarbeiter zu
schaffen. 
Die Anbindung der Halle 7 an die Halle
2 bringt logistisch viele Vorteile und
wird für eine erheb liche Zeitersparnis
in der Kommissionierung sorgen. Zeit

Im Gespräch

Die Kasprick Diamantwerkzeuge GmbH
fertigt für Sie seit über 30 Jahren präzise
Diamantwerkzeuge. Immer mit höchstem 
Qualitätsanspruch und immer perfekt in 
Form - egal ob Sie bohren, fräsen, 
schleifen oder trennen.
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Unser PerfectShape Motto.

ROSSITTIS Naturstein-Import:

Europas größte 
Natursteinbaustelle
ROSSITTIS erweitert sein Lager- und Logistikzentrum 
in Holzwickede um weitere 14 500 m2. Wir sprachen mit 
Gerhard Rossittis über die Expansion.



ist der wichtigste Faktor in einem Un-
ternehmen, um Kosten zu reduzieren,
insbesondere bei ständig steigenden
Rohstoffpreisen.

Naturstein: Inwieweit haben sich

für Sie die Märkte verändert? 

Gerhard Rossittis: Die Direktimpor-
te aus aller Welt nehmen jeden Tag zu.
Ohne eine entsprechend große Vorla-
gerung ist man einfach nicht leistungs-
fähig. Schauen Sie sich alleine die
Oberflächenbearbeitungen an: poliert,
geschliffen, geflammt /gebürstet, Eco-
Antik, satiniert.

Naturstein:  Was werden Sie in

der neuen Halle unterbringen?

Gerhard Rossittis: Insgesamt werden
uns künftig rund 50000 m2 Lagerfläche
zur Verfügung stehen – einzigartig in
einem Europa, das immer mehr zusam-
menwächst.
Im Verkauf spielten z.B. 1997 bei un-
serer letzten Rohplatten-Hallenein-
weihung Schiefer und Limestone nur
eine untergeordnete Rolle. Auch unser

Spektrum an kristallinem Marmor ist
weitaus größer geworden. Der Erfolg
unserer Markenstrategie beruht auf un-
serem breiten Produktspektrum. Die
neue Halle 7 wird vielen neuen Trends
Rechnung tragen. So werden wir auch
eine Quarzkompositlinie komplett in
das Programm aufnehmen.

Naturstein: Können Sie uns

schon den Lieferanten nennen? 

Gerhard Rossittis: Zu gegebener
Zeit werden wir eine Presseerklärung
herausgeben, welches Produkt wir ex -
klusiv in unser Programm aufnehmen.
Einige Hausaufgaben haben wir den
Produzenten noch auf den Weg
gegeben, denn unser Fokus gilt dem
Natursteinverarbeiter. Hier sehen wir
noch einen Verbesserungsbedarf im
Angebot und der Logistik.

Naturstein: Welche Rolle spielen

Ihre Filialen in Ihrem Verkaufs -

konzept.

Gerhard Rossittis: Mit unseren Fi -
lialen sind wir flächendeckend in

Deutschland vertreten. Auf der einen
Seite sind sie typische Abhollager aber
auch wichtiger Bestandteil in der Pri-
vatkundenberatung für unsere Han -
delskunden. Mit einem kompletten
Produktspektrum auf jeweils rund
4000 m² Lagerfläche bieten wir die
bestenVerkaufsbedingungen in zentraler
Lage, auch für unser Fliesenprogramm.

Naturstein: Können Sie uns 

etwas zu Ihrem Zeitplan für 2008

sagen?

Gerhard Rossittis: Bei allen Baumaß-
nahmen dürfen wir unsere Kunden
nicht vergessen. Die wichtigste Zeit zur
Neukundengewinnung für unsere
Markenpartner sind die ersten Monate
im Jahr. Die Filiale in Walldorf ist be reits
geöffnet und wird gut in der Region
angenommen. Die Halle 7 wird voraus-
sichtlich Mitte 2008 fertig gestellt. Eine
Einladung zur Eröffnung werden wir
rechtzeitig an unsere Freunde und
Kunden schicken.

Naturstein: Besten Dank für das

Gespräch!

Im Gespräch

Perfekt in Form bringen.

Perfekt in Form sein.

Perfekt abgestimmte Werkzeuge für alle 
Materialien, wie z.B. Naturstein, Kunststein, 
Feinsteinzeug, Betonwerkstein.

Unsere Diamantwerkzeuge 
werden mit viel Fingerspitzen-
gefühl und Präzision aus hoch-
wertigen Rohstoffen hergestellt.
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